
SALESMANAGER TECHNIEK
(FULLTIME), LOCATIE GRONINGEN

In deze rol ligt de focus op het effectief aansturen en

begeleiden van zowel de verkoop binnendienst als buitendienst.

Uiteraard werk je nauw samen met je collega’s van andere

afdelingen om het verkoopproces soepel te laten verlopen. Hier

zijn enkele van je dagelijkse taken:

Het coachen, motiveren en stimuleren van teamleden; 

Het geven van instructies en werkbegeleiding; 

Monitoren van marktontwikkelingen en trends, en deze

vertalen naar de afdeling; 

Opstellen van verkoopdoelstellingen en analyseren van

targets; 

Genereren van verkooporders en actieve deelname aan

verkoopactiviteiten; 

Verantwoordelijkheid voor de monitoring van orders,

aanvragen, offertes, en het opvolgen ervan; 

Onderhouden van contacten met bestaande en potentiële

relaties; 

Informeren van medewerkers over offertes en relevante

informatie; 

Fungeren als strategische partner in het Management Team

(MT); 

Bijdragen aan het proactief meedenken over het K.V.G.M.-

managementsysteem en initiatieven tot verbetering.

Wij zoeken een dynamische en resultaatgerichte Salesmanager

Hijs- en Heftechniek om het team te versterken. Als

Salesmanager ben je verantwoordelijk voor het genereren van

nieuwe business en het onderhouden van sterke relaties met

bestaande klanten. Je hebt passie voor techniek en beschikt

over uitstekende communicatieve vaardigheden. Tevens geef

je leiding aan het verkoopteam. Wil je graag deel uitmaken van

ons groeiende technische familiebedrijf? En ben je ook nog

eens op korte termijn beschikbaar? Dan nodigen we je van

harte uit om te solliciteren voor de functie van Salesmanager

bij KWINT!

www.kwintgroep.nl

DE FUNCTIE

WAT GA JE DOEN?

WIE BEN JIJ?
We zoeken iemand met een positieve en flexibele instelling, die

zich thuisvoelt in onze informele en technische omgeving. Je

hebt sterke communicatieve vaardigheden en bent betrouwbaar

en sociaal in de omgang.



Een goed salaris, afhankelijk van jouw opleiding en ervaring;

Een informele werksfeer;

Aantrekkelijke arbeidsvoorwaarden, inclusief 200 vakantie-uren

(op fulltime basis) en een ADV-regeling, in lijn met de CAO;

Kansen voor jouw persoonlijke ontwikkeling door middel van

opleiding en bijscholing;

KWINT is een familiebedrijf met vestigingen in Groningen en Tilburg. Al

meer dan 140 jaar zijn wij toegewijd aan het produceren, leveren en

onderhouden van hoogwaardige producten en toebehoren op gebied

van hijs- en hefmiddelen en heeft een eigen zeilmakerij. Wij leveren aan

verschillende sectoren, zoals bouw, kraanbedrijven, industrie,

transport, offshore, windenergie, scheepsbouw, overheid en landbouw.

We bieden ook keuring en inspectie van deze middelen als onderdeel

van onze service.

Bij KWINT heerst een familiaire sfeer waar ongeveer 50 medewerkers

samenwerken aan onze missie. We hebben een serviceteam en onze

eigen productiefaciliteit. Verder werken we met een klein team op

kantoor. Wij zijn op zoek naar een nieuwe collega die met ons wil

groeien en deel wil uitmaken van deze dynamische organisatie

www.kwintgroep.nl

WIE ZIJN WIJ?

WAT BIEDEN WIJ?

WAT VRAGEN WIJ?
We kijken uit naar jouw sollicitatie als je:

minimaal 5 jaar ervaring hebt in een vergelijkbare

functie;

HBO werk- en denkniveauopleiding hebt in een

technische richting;

commercieel en communicatief vaardig bent en de

Nederlandse taal goed beheerst zowel mondeling als

schriftelijk;

ervaring hebt met leidinggeven;

affiniteit hebt met techniek;

kennis hebt van MS Office;

een echte teamspeler bent.

SOLLICITEREN?
We begrijpen dat je wellicht nog vragen hebt. Daarom nodigen we je

graag uit voor een kop koffie om samen te bekijken wat we voor elkaar

kunnen betekenen.

We zien je belangstelling graag tegemoet door het sturen van je

motivatiebrief met cv naar jobs@kwintgroep.nl. Voor meer informatie

over deze functie kun je contact opnemen met ons hoofdkantoor in

Groningen en vragen naar Onno Smid, bereikbaar op telefoonnummer

050-3168989


